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DELAT VECI S LASKOU

KDY7 VSTOUPITE DO AREALU FIRMY PRODAG ZLIN V LIPTALE, DYCHNE

NA VAS KLID A PRATELSKA ATMOSFERA. NABIDNOU VAM DOBROU KAVU
A BEHEM PRIJEMNEHO ROZHOVORU PRIPRAVI RESENI, JAK DOSTAT ZIVINY
CO NEJEFEKTIVNEJI K VASI PSENICI, JAHODOVE PLANTAZI CI DO VASEHO
SADU. MOZNA, 7E SE CHCETE ZBAVIT TRAVY NA KOLEJICH NEBO SNIZIT
PRASNOST PRI PRACI V LOMU. NA TO VSECHNO TADY UMI UDELAT NEBO
SEHNAT SPRAVNE STROJE.

autor: Miroslav Urubek
foto: Dalibor Gluck

| to je zfejmé jeden z divodd,
pro¢ ziskala jednatelka PRODAGuU
Markéta Bélskd Vackova ocenéni
v anketé Ceskych 100 nejlepsich.
Dost moznad i diky vyrobé specidliniho
postiikovace, ktery dokdze zlikvido-
vat klrovce.

,O nominaci jsem nevedéla. Prekva-
pilo mé&, Ze jsme byli vybrdni. Pry na
doporuceni nasich obchodnich part-

72

nerd. Dodnes nevim, jak jsme se tam
vlastné dostali a kdo nds navrhl.”

Pro jednatelku malé rodinne firmy
byla nominace mezi stovku ceskych
nej podnikateld milym pfipomenu-
tim, ze svou praci délaji dobfe. ,Rikal
mi pan Muzikdt, prezident spolec-
nosti Comenius, kterd anketu fadu
let pofadd, ze nds sledovali delsi
dobu. Shanéli si pry i reference od

zakaznikd a partnerd a diky tomu
nas take vybrali.” Ocenéni obdrie-
la s daldimi podnikateli v prosinci
lofiského roku ve Spangiském sdle
Prazského hradu.

A co bylo spoustécem nominace?
.Predpokladddam, Ze jsme se do an-
kety dostali diky tomu, Ze jsme v po-
slednich dvou letech pomonhli nadim
partnertm z Vizovic vyvinout speci-
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aini postfikovac na klrovee, ktery ma
adle vysledkl velmi vysokou Gc¢innost.”

Dnes specidl firmy PRODAG pouZi-
vaiji ve svych porostech Lesy Ceské
republiky. ,Do té doby, nez jsme pfi-
sli s nadim strojem, na ceském trhu
nebylo nic v boji s klrovcem tak
ucinného. Pfedtim se do lesl déva-
ly klasické vabnicky. N&s specidl ale
funguje tak, Ze se ze Zivého stromu
udéld vabnicka. Feromony se nastfi-
kaiji pfimo do kdry vybraného stromu.
Strom to pieZije. Musi se ale zhruba
kazdych padesdat metrd nastfikat
jeden strom. Tim se udélda bariéra,
kterou klrovec neprojde,” vysvétiuje
fintu Bélska. V loriském roce systém
Uspésné testovali lesnici z Ceskych
lest Rumburk. ,Probihal na obrov-
ské plose. Uspésnost byla skuteéné
deklarovanych 95 procent, coz je
fantastickeé.”

T4

Z&jem o klrovcovy” specidl je vel-
ky. Za cenu malého terénniho auta
dostanete stroj, ktery ochrani lesy
pfed nejobdavanégjsim sklidcem.
.Pofizovaci hodnota stroje svadi spis
k tomu, ze si to mensi viastnici lesa
pronajimajf formou sluzeb. Stfikaji
s tim tfeba kluci tady z Vizovic."

V soucasneé dobé ale projevily o no-
vinku z&jem Némecke lesy, coz je ob-
doba nasich Lest Ceské republiky.
Némci jsou z toho nadseni a vypa-
da to, Ze bychom nase stroje monhli
doddvat prave tam.”

PRODAG ZLiN - RODINNA FIRMA

Firmu PRODAG zalozil otec soudas-
né jednatelky llja Opavsky kratce po
revoluci v roce 1992, ,PGvodné byl tfi
spoleénici, ale béhem jednoho roku
zUstal sém. J& jsem pfisla do firmy

vroce 1994. Prvni zaméstnanec byla
pani ucetni, kterds je tady s malou
prestavkou dodnes”.

Firma s deviti zaméstnanci stoji pie-
devsim na potomcich otce zaklada-
tele. V PRODAGuU postupné zac¢ala
pracovat také sestra jednatelky
Markéty, jeji soucasny manzeli dce-
ra. Do budoucna pocitd i se synem,
ktery momentainé sbird zkudenosti
jinde. ,Mtzemefict, Ze pfipravujeme
dalsi generaci.”

Firmu pfevzala od svého otce uz
v roce 2001. A nebylo to pro ni leh-
ke rozhodnuti. Kfehkd blondynka
se tehdy postavila do vedeni firmy
v oboru, kterému do té doby do-
minovali muzi. ,Mné to tak nepfijde,
ale je to necbvykié. Hlavné to vidim
na reakcich chlapd, ktefi pfijdou
poptdvat stroje. Pravdou je, Ze kdyz

pfijede zena pro néhradni dily, a vim,
Ze ona s tim traktorem fakt jezdi, ba-
likuje seno, déld s muldovadem a je
to navic krasna Zenskd, mdam z toho
radost. Té&ch je ale minimum.”

Postupem &asu si v komunité zemi-
tych sedldakd, technikou umanutych
vyrobcl zemédélskych strojd a pro-
hnanych obchodnikl vybudovala
renome. V mldadi sice méla o svém
kariérnim Zivoté UpIng jiné pfedstavy,
.ale néjak pfirozenéd jsem do nade-
ho oboru vplula a bavi mé to.”

Lehke to ale nemd ani ted. ,Chlapi
me zkousi tfeba na veletrzich, jestli
mam zvladnuté stroje po technické
strance. Tam se mi, co se tykd postfi-
kovacl, podafilo n&kterym parkrat
vytfit zrak. Dosli mé dokonce zkouset
jednou profesofi z vysoké gkoly ze-
meédéliske. To mi samoziejmé fekli oz

ke

po rozhovoru. Kdyz jsem jim vysvét-
lila, jok funguje cely postfikovad, do-
stala jsem pochvalu. Asi bych mala
za jedna,” sméje se.

Nastésti mé od zacdatku velkou opo-
ru v zakladateli firmy, svem otci lljovi
Opavském. Dnes giperny sedmde-
satnik ve firmé stdle pracuje. ,Zpo-
Catku opravdu na chod firmy pecli-

vé dohlizel, i kdy? ji formdalné neved!.
Dnes uz plsobi spise jako poradce.”

S Uusmévem vzpomind na zaddtky
a podle svych slov na lehké rodinné
konflikty kvdli chodu firmy. ,Myslim si,
ze je dileZité netahat praci domd
a domov do préce. Tatka zpoddat-
ku mel tendence na rodinnych se-
tkanich fesit firmu, to jsme si museli

PRODAG ZLIN - DOVOZCE ZEMEDELSKYCH

+ Dovozce viecek od Labin Progress.

od firmy Lancman.

+ Servis, nahradni dily.

STROJU ZE SLOVINSKA

+ Postfikovace a rosice od Airmy Agromehanika.

* MulCovace, Stipace, fezaci automaty, cirkuldrky, lisy na ovoce a dali

* Seci stroje na zakdazku od firmy Vega Produkt.

* Regiondini prodejce indickych traktord Solis jihckorejskych traktord TYM.




ujasnit, ze takhle to nepljde. Sa-
moziejmé kdyz ted uz do firmy jezdi
meng, tak mu Feknu, co se aktualné
déje, ale primdrné doma opravdu
nefedime pracovni problemy. Kdyz
chce, pfijede a fesime to tady. Ale
jinok uz ne”

Zpocdatku prave llja Opavsky zacal
vytvdret postiikovaci specidly dle
pfedstav zdkaznika. ,Ted uZ to pfe-
vzal mdj manzel. Tatka v sou¢asné
dobé zpracovavd pfedeviim nd-
vody ke strojim a nékdy pomdhd
s dokumentaci. Hiavné ale vyuziva-
me pfi tvorbe specidll jeho zkuse-
nosti a znalosti, to je viastné nasde
rodinne stribro. Samozfejmé jezdi
s ndmi na sluzebni cesty predevéim
po dlouholetych zakaznicich, kte-
fi jej znaji a jsou na n&j zvykli. Coz
povazujeme za dilezité. Obchodni
partnefi, ktefi s nim zacinali, se s nim
radi setkavajl.”

PRODAG Zlin je firma, kterd se z pl-
vodné vyhradniho dovozce postu-
pem Casu vypracovala na uzndva-
neho vyrobce.

Krdtce po prevratu dovéizeli postiiko-
vace pro mensi a stfedni zemédélce
ze Slovinska od firmy Agromehanika
Kranj. ,Tuto firmu poznal mdj otec
v byvalém zaméstndni. Pracoval
v Agropodniku Zlin (Gottwaldov), kte-
ra mela tenkrdt monopol na vyrobu
postiikovacy v byvalém Ceskoslo-
vensku. Firma Agromehaniko chtéla
navazat spoluprdci, ale bylo to t&sné
pred revoluci a nestadilo se to reali-
zovat. M{j otec neumel zadny jazyk
kromé tehdy povinné rustiny a se Slo-
vinei se domluvil celkem dobrte, tak-
Ze je oslovil viastné hned, jok zalozll
firmu, a oni stdle z&jem meli.”

ljia Opavsky se pustil do podnikdni
S vervou sobeé vilastni a od samého
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zacatku mu prdlo stésti. ,Stroje ze
Slovinska zac¢al dovdézet v dobé, kdy
se zacaly v restitucich vracet lidem
pozemky. Spousta lidi chtélo zacit
hospodarit, ale uz neméli potfebné
stroje. Zacali si tedy véechno znovu
potizovat. A v Cesku tehdy nic ne-
bylo. Vozily se kamiony hlavné téch
mensich strojl. Coz se od zacdtku
stalo nasim hlavnim artiklem.”

Zhruba po desetiletech zacali firmu
oslovovat nejréiznéjsi zelinafi, mali
zemédélci a provozovatelé spor-
tovist se specidlnimi poZadavky
na stroje. ,N&s partner, firma Agro-
mehanika v Kranji, neméla zdjem
vyrobu smefovat jinym smérem nez
sériove. Néjaky jeden, dva nebo
peét kust pro né nebylo zajimavych.
A prave pro tyto poZadavky jsme
rozjeli vlastni vyrobu. Ale s tim, Ze
seriové stroje pro bézné zemeédél-
stvi stale dovdzime od Agromeha-
niky a jsme velmi spokojeni, stejné
jako nasi zakaznici.”

V Ceské republice je hned né&kolik
podnikd, které pro zemédélce po-
stfikovace vyrdabi. PRODAG Zlin ale
nasel uz pfed lety na trhu diru. ,Jsme
jedini, ktefi délaji specidly na prani
zakaznikd. Klient nam fekne, na co

pracuje ve firmée.

Uzce spolupracovala.

lljovi Opavskem.

MARKETA VACKOVA BELSKA

+ Narozena v roce 1974 v Gottwaldové (dnesni ZIin).

* Z prvnino manzelstvi ma syna Gustava a dceru Veroniku, kterd také

+Vroce 1992 absolvovala gymnazium v Otrokovicich.
*V letech 1992-1994 pracovala jako au-pair ve Stuttgartu.
+ Od roku 1994 pracuje s pfestavkou ve firmé PRODAG.

- Vletech 1997-2016 plsobila v Eeskeé poboce spolednosti CESMIR v CR
jako asistentka jednatele. V prabéhu pdsobeni ve firmé s PRODAGem

+ Vroce 2001 pfevzala vedeni PRODAG po svém otci a zakladateli firmy
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stroj potfebuje, na jaky nosi¢ to bude
povésene amy mu jej udéldme pres-
né na miru.”

A kde v3ude specidly nachdze-
jivyuziti? Pfedevsim nejsou uréeny
vyhradné pro potfeby zemédeélci.
Vyuzivaji je na sportovistich jako
tfelbba golfovych a fotbalovych hii-
tich, Cisti se s nimi atletickeé stadiony
a dalsi. ,S nasimi stroji se ve velkych
méstech stiikaji také tramvajové
trate, Ceskeé drahy jimi odetfuji zase
kolejisté. Nékolik strojl jsme délali pro
lomy, kde se stfika proti pradnosti.
Tteba v Cechdéceh v lomech Mofina,
kde je znamy lom Amerika.”

Mdme také stroje upravené pro stfi-
kani v halach. Napfiklad dribezar-
ny je pouzivaji na dezinfekci. Zelindfi
jsou dost specificti, pouzivaji pfesné
aplikace na fadky a na to majf prave
nami vyrobene specidly.” Specifickou
zGkaznickou komunitu tvoff kolkafi,
tedy péstitelé vano&nich stromkl
i péstitelé ovocnych stromd. ,Délali
jsme tfeba i stroj na postfik penetra-
ce na stavbu ddlnice nebo na vyso-
kotlaké ¢isténi silnic.”

Specifickeé pro PRODAG je, Ze pfipra-
vuji své stroje takeé pro nejriznéjsi no-

sice. Od traktorl pfes vysokozdvizné
voziky az tfeba po drdzni stroje na
zeleznici. ,Je to rlznorodé a prave
v tom je ta nase préce zajimava.”

Kromé postrikovacl vyrdbi v Liptd-
le také rozmetadia pramyslovych
hnojiv. ,PGvodné tomu tak bylo, ale
s pribé&hem ¢asu zhruba osmdesdt
procent vyroby jde na zimni posyp
soli v oblasti komunadlu. Velkd &dst
vesnic v Ceske republice md nase
stroje na zimni idrzou obecnich cest
a chodnikd."

.Produkci specidall pokryji vétdinou
nasi zaméstnanci, ktefl je montuji.
Kdy? pfijde vétsi pocet zakdzek, na-
stupuje spoluprdce s dilnami v oko-
li. Velkd &dst vyroby je v kooperaci
s dalsimi firmami. Momentding nejvic
spoluprdce mdame se sluovickou fir-
mou TNS. V pfipadé, Ze je to jeden

specidal, déldme si to sami, ale kdyz
jde o sériovou vyrobu, zoddvame to
nasim i partnerdm.”

K malé rodinné firmé patii obecné
podle Markéty Vackové B&lské mimy,
ale trvaly progres. ,Jsme vyznavadi
takového toho pfirozeného réstu. Mé
pracovni krédo je délat véci s Idskou,
protoZe kdyz néco ¢lovék nedéla rad,
odrazi se to na vyrobcich. SnaZim se,
aby zaméstnanci chodili rddi do pra-
ce, aby je prace bavila a aby stroje,
které vyrobime, byly opravdu kvalitni,
Dalo by se to shrout snad do krdt-
kého hesla: S Idskou ke kvalits.”

Kde vidi firmu za deset let? ,Chce-
me, aby za deset let byla firma sta-
bilni a jela nendsilnou formou dai.
V Liptdle jsme uz patndct let. Snozi-
me se tady odkoupit statni pozemky
u aredlu firmy. Doufdm, Ze se ndm

to v brzké dobé podafti. Pokud ano,
pianujeme firmu roziifit. Chceme
postavit nove servisni dilny, vytvorit
showroom pro nase vyrobky a vy-
lepsit z&zemi pro zaméstnance.”

A PERLICKA NA ZAVER

V divokych devadesdatych letech se
ve firmé objevovali i nejriiznéjsi pod-
nikavci s opravdu bizarnimi ndpadly.
,~Jeden z potencidinich obchodnich
partnerd mél v planu, ?e nam bude
pfepravovat stroje ze Slovinska po-
moci vzducholodé. Mé&la mit i nage
logo. Ve mél propocitano, vymysle-
no. Mé&lo to byt nejlevnéjsi a nejrych-
lejsifeseni dopravy. Vée se tenkrdt na
kazdé hranici clilo a takto jsme méli
byt od téchto prostojll usetieni. Zad-
na vzducholod se ale u nas v aredlu
zatim neobjevila.”




